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LA HAUSSE DES PRIX

ET

LES COOPERATIVES DE CONSOMMATION

PAR

Charles GIDE

Le but de cette conférence, pensez-vous, ne peut étre
que de démontrer que la coopération est le meilleur reméde,
le seul reméde, contre la hausse des prix ? Il est probable
que telle a été en effet 'intention de ceux de nos amis qui
m’ont désigné ce sujet, mais telle n'est pas précisément la
thése que je vais vous exposer. Certes! je crois que la coo-
pération peut servir 4 maintenir les prix dans de justes
limites et ce n’est pas moi qui songerais a infliger une
déception aux millions d’hommes qui sont venus depuis trois
ans lui demander une atténuation au cout de la vie — mais
néanmoins ce qu'il faut attendre de la coopération, 4 mon
avis, ce n'est pas le bas prix, ce n'est pas le bon marché,
mais le juste priz.

(1) Conférence donnée le 18 avril 1918 & I'Hotel des Sociélés
Savantes sous les auspices de la Fédération Nationale des Socié-
Lés eoopératives de consommaltion.
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§ 1. — Les causes inéluctables de la hausse.

Dans la hausse des prix actuelle qui se manifeste a des
degrés différents mais pourtant avec une impressionnante
uniformité, non seulement dans tous les pays belligérants,
mais méme dans les pays neutres,)méme dans les régions
les plus lointaines, méme & Madagascar, sur les bords du
Niger ou dans les iles du Pacifique, ou les indigénes cons-
ternés par la hausse des pauvres petites choses qui servent
a leurs besoins, le riz, le manioc, les cotonnades, apprennent
par la meéme 'existence de la Grande Guerre, sans savoir
au juste ou elle sévit, et en regoivent le contre-coup qui
est & plus longue portée que celle du gros canon — il est
évident qu'il y a des causes générales, mondiales, inéluc-
tables, contre lesquelles la coopération ne peut rien, pas
plus que contre les forces naturelles déchainées dans un
cyclone ou un tremblement de terre.

Ces causes générales sont d’ailleurs évidentes; c’est la
raréfaction de la plupart des produits et matiéres premieres,
due a la destruction d’une masse énorme d’entr’elles. Ce
sont tous les stocks accumulés dans le monde entier au
temps de la paix, consommés ou gaspillés, ou incendiés,
ou envoyés au fond de la mer, et non seulement les produits
existants mais, ce qui est pire, les capitaux et instruments
indispensables pour les renouveler — 14 millions de tonnes
de marchandises coulées en mer, 14 milliards de kilos! plus
de 30 milliards de francs et peut-étre autant détruites sur
terre — mines de charbon noyées, puits a pétrole comblés,
machines et outillage démontés, brisés, incendiés.



Autrefois les guerres n’entralnaient la destruction de
la propriété privée qu’accidentellement — ce n’était pas
leur but — de méme qu’elles ne touchaient qu’exceptionnel-
lement & la population civile, mais ce qui donne & la guerre
actuelle un caractére formidable c’est que pour la pre-
miére fois elle a entrainé la mobilisation de presque toute
la population et la mobilisation de presque toutes les
richesses. Qui aurait pu imaginer naguére que le coton,
oul, cet innocent textile qui servait de matiére premiere a
la bonneterie ou au pacifique bonnet de coton, allait devenir
la matiére premiére de tous les explosifs et, a ce titre, serait,
d’'une part consommé en masse par les armées — un
jour de bataille consomme plus de coton qu’il n’en faudrait
pour faire des chemises & toute la population de Paris —
d’autre part, impitoyablement coulé comme contrebande de
guerre ; car le coton ne peut nous venir que par mer.

Que cette raréfaction soit la cause générale de la hausse
des prix, nul doute, et la preuve c’est que §'il ya par hasard
un produit qui ait la chance d’échapper a cette cause, nous
voyons en ce qui le concerne qu’il ne subit pas la hausse des
prix. ll n'y en a pas beaucoup, malheureusement, dans ce
cas : cependant on peut citer le caoutchouc. Non seulement
son prix ne s’est pas élevé depuis la guerre, mais il a
sensiblement baissé. Ce n’est point pourtant que la guerre
ne soit aussi une grande mangeuse de caoutchouc, ne fut-
ce que pour les roues de ses innombrables automobiles.
Mais la production du coutchoue n’a pas subi Iaction de la
guerre dans ses lointaines plantations des Indes-Orientales
— et méme elle s’est accrue dans des proportions trés supé-
rieures & la consommation.

Il faut remarquer que toute hausse de prix a un caractére
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contagieux ; elle gagne de proche et s'étend méme a des
produits qui ne semblent pas avoir subi 'action de la guerre
— ni par voie de consommation ni par voie de destrue-
tion. Pourquoi le lait, le beurre, le fromage, les ceufs, le
miel — ont-1ls doublé de prix ? Seraient-ce les préoccupa-
tions de la guerre chez les vaches qui tariraient leur lait
ou chez les abeilles qui décourageraient leur active cueil-
lette? Qu’est-ce que cela peut bien faire aux poules ou
méme & Chantecler que les hommes se fassent la guerre ?
elles sont neutres. Et méme les produits spontanés de la
" nature, le muguet ou le cresson, pourquoi ont-ils haussé
de prix? Et si c’est Dieu-qui les fait, le bon Dieu a-t-il
augmenté le prix de sa journée? J’ai vu dans les journaux
que le prix des messes — du moins dans les diocéses de
Lyoun et de Toulouse — vient d’étre porté de 2 fr. a4 3 fr.
Serait-ce hélas! parce que la demande pour nos morls
est plus grande? Les médecins ont élevé leurs prix, par
une décision du syndicat, de 25 p. 0/0. Et les pompes funa-
bres de 30 p. 0/0. Pourquoi?

Mais tous ces cas de hausse sont faciles a expliquer par
la solidarité des valeurs. Sile lait, le beurre, le fromage
et lesceufs ont augmenté c’est d'abord parce que le fourrage
dont on nourrit les vaches, ou le grain dont on nourrit
les poules, a augmenté— mais c'est aussi et surtout parce
que la viande et la volaille ont augmenté de prix et par con-
séquent que, si le fermier ne vendait pas plus cher son lait
et ses ceufs, 1l aurait tout intérét & garder tout le lait pour
I'élevage des veaux ou & faire couver tous les ceufs pour
en faire des poulets. Toute valeur susceptible de se trans-
former en une auire valeur parlicipe nécessairement i la.
hausse ou 4 la baisse de celle-ci. Sile cresson et le muguet
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ont haussé de prix c’est parce que le prix de la journée, non
celle du bon Dieu mais des hommes, a augmenté et que par
conséquent celui qui a 6té les cueillir demande de son travail
un prix égal & celui qu’il aurait'pu obtenir en allant fabriquer
des obus. Et si le prix des wesses a augmenté, c’est parce
que pour le prétre comme pour tout le monde le cont de la
vie a augmenté et comme il n’est pas riche il faut bien
que son revenu augmente aussi. Le médecin dit qu’il doit
payer plus cher les taxis pour ses courses, lentrepreneur
de pompes funébres plus cher le bois ou le plomb des cer-
cueils, ete.

Tous ces mouvements des prix obéissent donc & des lois
dconoiniques que les sociétés coopératives, ou méme l'action
des pouvoirs publics, sont impuissantes & modifier.

La raréfaction des produits n’est pourtant pas la seule
cause de la hausse des prix. Celle-ci n’agit que du coté de
Poffre, mais il y a une autre cause, & mon avis, qui agitdu
coté de la demande, c’est la surabondance de la monnaie.

Avant la guerre il y avait en circulation en chiffres ronds
6 milliards de francs en billets et 4 milliards en or, total
10 milliards — je laisse de coté la petite monnaie. — Or
maintenant il n’y a plus d’or, il est vrai, mais il y a 27 mil-
liards en billets, sans compter la petite monnaie et coupures
de papier des départements. La quantité de monnaie a
donc augmenté dans la proportion de 10 & 27 — 170 p. 0/0.
Or que représente chacun de ces milliers de billets nou-
veaux? Chacun d’eux représente un pouvoir d’achat, une
demande nouvelle. Si vous supposez un marché ou du jour
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au lendemaiu la quantité de marchandises apportées par
les vendeurs est la méme, mais ou du jour au lendemain
les acheteurs se présentent ayant en mains plus du double
d’argent et chacun ayant la prétention et les moyens de
faire le double d’achats, n’esl-il pas évident que par cette
surenchére les prix feront plus que doubler?

Or telle est la situation sur le marché actuel. Vous me
direz peut-étre : pourtant nous ne sommes pas plus riches ;
nous ne doublons pas nos commandes ni-nos achals; aun
contraire nous les restreignons au minimum, nous nous
rationnons, d’abord parce que la loi nous y oblige et aussi
parce que précisément la cherté nous en fait une nécessité.
Dire que les prix montent parce que actuellement la de-
mande augmente, c’est prendre les choses au rebours de la
réalité. Tout au contraire ne faut-il pas dire que c'est la
hausse des prix quia pour effet une réduction de la demande
et de la consommation?

Il n’y a pas d'incompatibilité entre ces deux explica-
tions : une el I'autre sont vraies. Il est possible que vous
et moi, si nos revenus n'ont pas augmenté, nous soyions
obligés de réduire notre demande par suite de la hausse
des prix, mais il y en a d’autres, non pas seulement
parmi les industriels bénéficiaires de la guerre, mais aussi
parmj les ouvriers; qui touchent beaucoup plus d'argent
qu’ils n’en touchaient avant la guerre, surtout parmi les
femmes : il y a les familles des mobilisés qui touchent des
alloeations, les militaires qui cumulent le traitement civil
avec la paye militaire, et tous emploient ces suppléments
de revenus & satisfaire leurs besoins et leurs désirs sans
regarder au prix. Ce sont ceux-la qui font la hausse. Deman-
dez aux marchands si la hausse des prix décourage leurs
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clients: ils vous diront que plus un article est cher mieux il
se vend ! Ils peuvent demander n’importe quel prix : il y a
preneur. Jamais les objets de luxe, tableaux, objets d'art,
vieux meubles, vieux livres, perles ou diamants, ne se sont
vendus aussi bien et aussi cher qu’en ce moment. (e phé-
nomeéne ne peut s'expliquer que par l'afflux des nouveaux
billets : car enfin ces 17 milliards de billets qui sont venus
s’ajouter aux 10 milliards de monnaie avant la guerre, il faut
bien quils s’emploient. Il est vrai qu’une partie est économi-
sée, thésaurisée, et c’est bien heureux ! et on a bien tort de le
reprocher aux thésauriseurs, car tous les billets thésaurisés
c’est autant de moins qui vient accroitre la demande et
presser sur les prix : 8'il n’y avait pas une partie de ces billets
thésaurisés la hausse serait bien plus forte encore qu'elle
ne l'est! Mais tout de méme, la plus grande partie de ces
milliards de billets additionnels est dépensée, et, dans la
mesure ol elle est dépensée, nécessairement elle aceroit la
demande et fait hausser les prix.

En Russie, ot 'émission des billets a été bien plus forte
encore, quelque 60 milliards (en franes), on peut constater
le méme effet sur les prix et dans une proportion bien autre,
les prix ont décuplé!

§ 2. — La sphére d’action des coopératives.

Voila donc une seconde cause de hausse des prix et qui
continuera longtemps encore aprés la guerre! Que peut faire
a cela la coopération ? Rien : il n’est pas plus en son pouvoir
de réduire la quantité de monnaie en circulation qu’il n’était
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en son pouvoir d'augmenter la quantité de marchgr.lriises
sur le marché. Alors, nous voila arrivés déja au milieu de
cette conférence soi-disant de propagande coopérative, et
jusqu’a présent nous pavons fait que constater I'impuis-
‘sance de la coopération a changer la situation: est-ce pour
une si décevante consiafation que mous vous avons fait
venir ici ce soir? Vous seriez en droit de penser que c’est,
de ma part, se moquer du monde.

Mais rassurez-vous : il reste encore une belle marge d’ac-
tion pour la coopération et croyez bien que son action sera
d’autant plus efficace qu’elle saura mieux en apercevoir et
en mesurer les limites, comme je viens dessayer de le
faire.

Si les prix étaient fixés par les deux seuls facteurs que
je viens d’indiquer — par offre et la demande : Voffre
exprimée par la quantité de marchandises existantes, la
demande exprimée par la. quantité de monnaie en cireu-
lation — ces prix seraient aussi certains, aussi fixes, que
ceux determinés par une équation mathématique et on ne
pourrait rien y changer. Mais eu plus de I'action, de loffre
et de la demaude, s’exerce celle, plulét d’ordre psycholo-
gique qu’économique, qui consiste simplement dans le plus
ou moins d’habileté du vendeur & exploiter la situation,
c’est-a-dire a exploiter Pacheteur. Comment le marchand
6tablit-il son prix de venle? Le calcule-t-il d’aprés le cout
de production en le majorant seulement d’une honnéte
rémunération 2 Ou méme se contente-t-il de suivre le cours
tel que le déterminerait la loi de Uoffre et de la demande
que je viens de: vous expliquer? Nullement ! Le vendeur,
sans se préoceuper ni du prix de revient, ni du prix dit
‘courant, pousse le p!‘ix au maximum en entendant par la
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jusgu’a l'extréme limite de ce que I’acheteur peut payer. Jo
-prends un exemple dans le quartier que j’habite. Depuis
une quinzaine de jours, je n’ai pas besoin de vous dire
pourquoi, il s’est complétement vidé, du moins de toutes
les familles riches ou aisées. Si donc les prix avaient été
déterminés seulement par la loi de 'offre et de la demande,
la demande se trouvant fortement diminuée par suite du
départ des plus gros consommateurs, les prix auraient di
notablement baisser. Or il n’en a rien été, ils ontété main-
lenus tels quels, sinon méme accrus. La cotelette de mou-
ton, qui élait montée déja de O fr. 40 a 1 fr., a été portée a
1 fr. 25.

Autre fait confirmatif rapporté par M. Thomas dans sa
conférence & Genéve. A Saint-Etienne on a appris un beau
jour que les salaires des ouvriers allaient &tre considéra-
blement augmentés, disons de 20 p. 0/0. Aussitdt tous les
prix ont é1é augmentés de 20 p. 0/0! Pourtant les marchandi-
ses n’élaient pas devenues plus rares et la demande effective
n’avait pas encore eu le temps d'augmenter. Dans ce cas
comme dans le précédent il s’agit done d’une hausse factice,
c’est-a-dire déterminée non par des nécessités economiques,
mais par une sorte de décret rendu par le marchand —
une sorte de taxation d rebours, une taxation dans le sens
du prix maximum — que le consommateur subit et qu'il
paie de la méme fagon qu'il paie depuis quelques jours la
majoration de 410 p. 0/0 imposée par I'Etat sur les articles
de luxe. ]

D’ailleurs les journaux citent sans cess2 des cas de ces
majorations exorbitantes et sans cause, j'entends par la
quaucune cause économique ne justifie. En voici un pour
les pommes de terre. On a constaté cet été que tandis que




le prix de vente au lieu de production, en Bretagne, était
de 50 a 70 fr. les 100 kilos, le prix de vente au consomma-
teur parisien était de 150 & 230 fr., donc une différence de
100 4 160 fr.: le prix était presque triplée. Or #’il gagissait
de causes économiques, cott de production, ou rareté, ou
demande, il est clair que ces causes, étant les mémes pour
les prix de gros comme pour les prix de détail, ne sau-
raient expliquer cette énorme majoration. Il y a entre le
prix dans les lieux de production et le prix de vente au
détail les [rais de transport, il est vrai, mais précisément les
prix de transport en chemin de fer n’avaient pas encore été
augmentés a cette date. Cette énorme majoration ne peut
donc étre attribuée qu’a la spéculation. Et les mémes cas
sont innombrables : pates d’ltalie, riz des Indes, primeurs
d’Algérie, la viande cette semaine, etc., inutile de vous les
énumérer : ils vous sont mieux connus qu’a moi.

On attribue trés souvent, dans l'opinion publique, ces
majorations de prix & I'accaparement. Dans toutes les épo-
ques troublées le mot d’accaparement revient aussi sou-
vent que le mot de trahison et, comme celui-ci, éveille
de dangereux échos dans I’ame du public. Il ne faut pas en
abuser, pas plus de I'un que de 'autre. Il ya moins de cas
d’accaparement qu’on ne croit et, méme quand il y en a, ils
portent moins de préjudice a Pintérét public qu’on ne croit,
car il ne faut pas oublier que lorsqu’un commergant accapare
une marchandise, il ne le fait qu’en vue de la revendre,
Par conséquent si Paccaparement provoque la hausse au
moment de 'achat, il provoquera nécessairement la baisse
au moment de la revente — en sorte que le soi-disant acca-
parement tendrait & niveler les prix plutdt qu’a les faire
hausser — exactement d’ailleurs comme fait la vente a
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terme. Ce qui est plutot & redouter, c’est 'accaparement
fait non en vue de la revente mais en vue de la conserva-
tion, ’accaparement par le consommateur comme il se pra-
tique sur uue grande échelle dans les paviques, cette espéce
de thésaurisation sous la forme d'accumulation de provi-
sions, lesquelles ne rentreront jamais dans la circulation,

1l nest done pas nécessaire de chercher dans l'accapa-
rement la cause de cette majoration artificielle des prix dont
je viens de citer des exemples : elle s'explique plus simple-
ment par cet état de coalition tacite qui se forme spontane-
ment entre marchands de méme commerce ou de méme
localité. 1! suffit que l'un éléve ses prix pour que l'autre
g’empresse de I'imiter ef, au consommateur qui s’exclame,
il suffit de répondre : « Que voulez-vous, c'est la guerre! »
et le client n’ose rien dire. Pourtant la guerre n'est ici
que le prélexte dont se sert le marchand.

Eh bien! c’est cetie majoration sans cause, ce préléve-
ment nou pas capitaliste, ce ne serait pas assez dire, mais
usuraire, parasitaire, que la coopération peut supprimer.
Que fait-elle, en effet, lorsqu’elle établit le prix de vente de
ses articles? Elle fixe le prix d’aprés les nécessités écono-
miques : elle ne peut faire qu'un produit rare ne se vende
pas plus cher qu'un produit abondaut; elle ne peut faire
quun produit se vende au-dessous du prix de revient —
et le prix nécessaire ainsi fixe elle le majore du tant
pour cent nécessaire aussi pour payer ses frais et, sielle
veut, d’'un tant pour cent sur le boni, celui-ci qui ne
rentre pas, 4 vrai dire, dans le prix puisqu’il sera restitué
a lacheteur — mais elle ne va pas au-dela. Jamais elle ne se
dit comme le fait le marchand: Quel est le prix maximum
que P'acheteur consentira & payer ? Ce sera le mien.
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La coopération procéde ‘exaciement de la méme facon
que I'Etat quand il établit la taxation, seulement elle le
fait mieux. Dans I’établissement de la taxe, 'administration
cherche aussi & établir le prix nécessaire d’abord pour rem-
bourser le vendeur ou producteur de tous ses frais et ensuite
pour lui laisser un bénéfice suffisant, pour le stimuler &
continuer. Seulement, comme l'administration est tout & fait
incompétente pour calculer le prix de revient, elle va a
Paveugle et sa taxe est tantdt si basse qu’elle arréte net la
production, tantot si inutilement élevée qu'elle dépasse
méme le prix que le producteur aurait demandé. Au con-
traire, le prix fixé par la coopération I'est & bon escient, car
g’il était trop bas, elle en serait avertie aussitot puisqu’elle
se trouverait en perte, et s'il avait été fixé trop haut, elle
le verrait aussi parce que le taux de la ristourne serait trop
élevé. Le méme résultat peut d’ailleurs étre atteint par la
municipalité en établissant des magasins de vente munici-
paux.

Et ce ne sont pas seulement ses adhérents que la société
coopérative fait profiter du juste prix, mais aussi tous les
habitants du quartier ou de la localit¢ dans lequel elle a son
siége, car si les marchands ne la suivaient pas ils risque-
raient de voir leurs clients les quitter pour se rendre au
magasin coopératif. Le prix fixé par la société coopéra-
tive agit done d’une fagon presque aussi générale que la
taxation et avee d’autant plus de force qu’elle n’a recours &
aucune coercition si ce n’est celle de la libre conecurrence.
L’expérience a prouvé que dans toutes les localités ou des
sociélés coopératives avaient fonctionneé, cet effet de nivel-
lement général du prix de vente s’était réalisé et plus effi-
cacement méme que par la taxation.
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Nous voici donc arrivés & la véritable zone d’action de la
coopération : voici ol commence et s’élablit son action effi-
cace contre la hausse des prix. Ce n’est pas en luttant vai- 4
nement contre les causes économiques inéluctables qui ont
déterminé la hausse, c’est en libérant le consommateur de
la majoration de prix indiment payée, de celleque J'appelle
anti-économique, en entendant par la une majoration que les
conditions économigues ne comportaient point. Ce prix,
ainsi fixé par les coopératives, est & la fois le prix néces-
saire et le juste prix — prix nécessaire, c’est-a-dire qu’il
constitue le minimum nécessaire pour que la production
puisse continuer — juste prix, ¢’est-a-dire qu’il est purge de
tout élément parasitaire, de toute majoration factice extor-
quée au consommateur. Et qu’on ne croie pas que ce Sou-
lagement, cette économie, sera peu de chose: elle se chif-
frerait probablement par milliards si nous pouvions I'éva-

luer.

’.‘
33. — Effets bienfaisants de la hausse des priz. % - {

“i

S B e s
§ y
/

Tels sont les modes d’action et les limites a la fois def"
Paction coopérative sur les prix. Je sais que ce programme
paraitra un peu trop borné & beaucoup de nos camarades
coopérateurs. L’un d’eux, un trés zélé et militant coopeéra-
teur, m’écrivait il y a quelques mois : « Il faut que la coopé-
ration entreprenne une campagne, dés aprés la guerre,
pour abaisser le coat de la vie ». Pour établir le juste prix
dans les limites que je viens d’indiquer, d’accord. Mais je
crois quela coopération ferait fausse route si elle se donnait



— 16 —

pour programme et pour but le bon marché, en enten-
dant par la une politinue d’abaissement des prix.

Rien, & mon avis, ne serait plus funeste aprés la guerre
qu’une chute des prix. Elle entrainerait inévitablement une
baisse de profits pour les industriels et une baisse de salaires
pour les ouvriers. Elle entrainerait, si j’ose dire, une baisse
générale de la ternpérature économigue, une sorte de réfri-
gération, tout a fait défavorable au relévement économigque.
Il faudra, au contraire, une température élevée pour faire
éclore, pour faire pousser rapidement comme en serre
chaude, toutes les énergies productrices nationales et ¢’est |a
hausse des prix qui seule peutcréerce milieu surchauffé (1).

La hausse des prix sera d’ailleurs une nécessité a un
autre point de vue qui intéresse moins directement la classe
ouvriére mais qui intéresse grandement le pays: ce sera
le seul moyen pour la production nationale de supporter la
majoration prodigieuse des impdts: Comment le propriétaire
ou 'industriel pourra-t-il payer ces impéts doublés, triplés,

(1) On me dira peut-élre que la hausse des prix poriera obsta-
cle 4 notre exportation dont Pessor serait si nécessaire aprés la
guerre? Mais je n’en crois rien, car cetle hausse de prix sera
accompagnée d’une hausse du change sur I’étranger — comme
c’esl le cas en ¢e moment méme. Or on sait que toute hausse

- du change constilus une prime pour l'exporiation. C'esl ainsi,
par exemple, que le négociant francais qui, en c¢e moment, a
vendu pouor 1.000 fr. de marchandises en Suisse ou en Espagoe,
peut négocier sa lettre de change sur ces pays a 1.400 ou 1.600 fr.,
réalisant ainsi un surprofit de 40 4 60 24 qui ne peut que I'en-
gager 4 conlinuer.
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quadruplés parfois, 8’il ne voit ses prix augmenter dans la
méme proportion? La hausse générale des prix est la seule
ressource pour que les Etats belligérants puissent éviter |a
banqueroute. En voici la démonstration arithmétique. Le
revenu de la Fraunce, en entendant par la la somme du
revenu de tous les Francais, était évalué avant la guerre a
30 milliards de francs, certains statisticiens disaient 33
milliards. Or le budget de la France, apres la guerre, ne
semble pas devoir étre inférieur & 15 milliards, en supposant
méme que la guerre finisse cette annee — si, comme le
disent les Américains, elle devait durer deux ans encore, ce
serait dans les 18 4 20 milliards. En somme, le budget absor-
berait la moitié de tous les revenus des Frangais et, si pour-
tant on veut que 'impot respecte a peu prés les revenus de
la population salariée, alors c'esi la totalité des revenus
des classes aisées — et par aisées j'entends celles & partic
de 3.000 fr. de revenus, par exemple — qu’il faudrait con-
fisquer par I'impdt! Ce serait douc la ruine définitive. Mais
supposez que, apres la guerre, tous les prix se frouvent eun
moyenne éire le double de ce qu'ils étaient avant, qu'en
résultera-1-il? Que les revenus de tous les producteurs se
wouveront doublés, c'est-a-dire que le revenu total de la
France évalué en argent, au lieu de se chiffrer par 30 mil-
liards, se chiffrera par 60 milliards. Et alors un budget de
15 milliards représentera non plus la moitié mais seulewent
le gnart du revenu national, et la charge deviendra suppor-
table. Et si les prix triplaient, eh bien! le budget de 15 mil-
liards ne représenlerait. plus que 1/6.

Mais les ouvriers, direz-vous, que deviendraient-ils avec
une hausse des prix qui impliquerait que le coit de la \'«'ie
gera doublé ou triplé? Eh bienl pourvu que leur salaire
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s’élave dans la méme proportion, qu’aurout-ils ay P‘fl'dl'e?
N’est-ce pas déja actuellement ls cas? Le cout de la vie ’a-
t-il pas déja doublé eu moyenne partout, plus ou moins
selon les pays, et la population ouvriére &€ troqve-t-ellc
plus mal qu'avant la hausse des prix ? Sans doule.!l faudra,
aprés la guerre, une poussée énergique et continue de la
classe ouvriére pour maintenir sans cesse S€S salaires au
niveau montant des prix : mais ceci est I'affaire -liBS syndi-
cats. Bt c’est un fait d'expérience, et que counms:;sent bien
tous les syndiqués, que les gréves réussissent mieux dans
les périodes de hausse de prix que dans les périodes de
baisse. Les syndicats ne peuvent pas viser & la fois ces
deux buts — hausse des salaires et baisse des prix — car
ils sont contradictoires. C’est au premier seul qu'ils doivent
viser. Quant aux sociélés de consommation leur role sera
non d'empécher la hausse des prix mais, je le répéte, de la
maintenir dans les limites nécessaires au progrés de la
production et de la débarrasser de tous éléments perturba-
teurs, adventices, de la débroussailler.

Il y a, il est vrai, certaines catégories sociales aux-
quelles la hausse des prix portera préjudice : ce seront tous
ceux qui vivent d’'un revenu fixe — rentiers, pensionnés,
fonctionnaires.

Eh bien | sans vouloir les déprécier, puisqueje rentre moi-
méme dans cette calégorie, il est bien permis de dire qu'ils
ne représentent pas la partie la plus active de la population.
Pour les reutiers, ils se débrouilleront, ils se réduiront, ils
économigeront ; pour les fonclionnaires et pensionnés,
IEtat viendra a leur aide en augmentan! les pensions et
les traitements.

Mais, d’ailleurs, regardons les choses de plus haut et de
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plus loin et la hausse des prix nous apparaltra, non plus
comme un phénoméne accidentel di a la guerre, mais
comme une loi naturelie et permanente qui domine Uhis-
toire économigue. Si je tragais sur un tableau ce qu’on
appelle en langage de statisticien la courbe des prix depuis
mille ans, elle nous apparaitrait cornme uoe ligne ascendante
non de fagon continue — non, sans doute, avec la régularité
d’un escalier, avec ga et la des irrégularités, des baisses,
dont la période peut durer 20, 50 ans au plus — mais tout de
méme, aprés chaque flachissement, reprenant sa marche
ascensionnelle et dépassant les niveaux anciens. Il y amille
ans, ¢’était au temps de Charlemagne, le pain se payail
1/42 de denier, ce qui représentait comme poids de cuivre
3 centimes le kilo, et le salaire d’un ouvrier ne dépassait
pas quelques sous. La livie d’argent qui est devenue notre
franc représentait une valeur égale & 80 francs environ.

Fu remontant un peu moins loin en arriére, au xv® siécle
par exemple, un poulet (un chapon méme, est-il dit) se ven-
dait 3 sous, une livre de beurre 10 deniers, ce gqui représen-
tait un peu moins de 1 sou, une pinte de vin 4 deniers qui
faisaient le tiers d’un sou. Les salaires avaient monté & 12
ou 15 sous, méme & 1 franc. Celte méme ascension, que nous
constatons dans le passe, se poursuivra dans l'avenir, n‘en
doutez point, et alors méme qua la suite de la guerre il y
aurait une baisse des prix, comme le crolent des écono-
mistes distingués, — mais cé n’est pas mon opinion — elle
ne serait que passagere, et tor ou tard le mouvement de
hausse reprendrait. Un jour viendra ou lon verra le kilo
de pain & 5 francs et la livre de beurre a 50 francs, mais
qu'importe, puisque & ¢ moment-la le franc ne vaudra
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pas plus que le sou d'aujourd’hui, de méme que le sou du
moyen-age valait le franc d’aujourd’hut.

En somme, que signifie cette ascension continue des
prix dans I'histoire économique? Rien d’autre que la dé-
croissance continue du pouvoir d’achat de la monnaie, de
I’argent. Mais pourquoi considérerait-on comme inquiétante
cette dépréciation continue de la monnaie, pourvu qu’elle
soil accompagnée d’'une hausse continue de la valeur du
travail ? Or tel-est le cas: si au cours des ages nous voyons
descendre sans cesse la valeur de l'argent, nous voyons
augmenter sans cesse la valeur de Phomme. C'est ce qu’il
faut.

Messieurs, nous représentons les intéréts des consom-
mateurs, ¢’est entendu, mais nous ne voulons pas les défen-
dre & un point de vue étroit, en opposant les intéréis des
consommateurs & ceux des autres classes. En la personne
des consommalteurs c’est 'intérét de tous, c’est Pintérét de
la société que nous défendons, et c’est en ce sens que le
coopératisme mérite de prendre rang parmi les docirines
socialistes. Et c’est pourquoi, quand je dis que le but de la
coopération c’est d’établir dans Péchange le juste prix, il
faut I’éntendre en ce sens : le but que nous visons, la cause
pour laquelle nous luttons, ce n'est ni le boni nile bon
marché, c’est la justice.
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